
AUTO 7H EXPANDERAR!
I STRÖMSTAD ÖPPNAR VI NU EN NY ANLÄGGNING OCH I UDDEVALLA BEHÖVER VI FÖRSTÄRKA VÅRT TEAM

Auto 7H´s framgångsrecept handlar om att erbjuda marknaden ett heltäckande och attraktivt fordonskoncept för både företag 
och privatpersoner. Genom att kombinera varumärkena BMW, Peugeot, Suzuki, Subaru, Isuzu och Mazda kan vi erbjuda alltifrån 
premiumbilar, attraktiva miljöbilar och kostnadseffektiva tjänstebilar till transportbilar. Idag är vi 75 anställda och beräknar sälja ca 
2000 nya bilar/år. Vi har anläggningar i Borås, Skene, Uddevalla och Henån. För mer info se även Auto7H.se

Hasselgatan 6, 452 33 Strömstad   

Norgårdsvägen 6, 451 75 Uddevalla, Tel: 0522-64 65 50  

3 ST MEKANIKER 2 ST KUNDMOTTAGARE 1 ST SÄLJARE

Som mekaniker hos oss kommer du få syssla med det du 
kan bäst; att mecka. Vi söker dig som har erfarenhet som 
bilmekaniker och förutsätter att du har gått fordonstekniskt 
gymnasium och sedan hunnit få vidareutbildning inom det 
märket du jobbar med idag. Du är en van datoranvändare och 
har ett professionellt förhållningssätt gentemot dina kollegor 
och våra kunder. 

VEM ÄR DU?
Du är självgående och kan arbeta självständigt med att bl.a. 
utföra service, felsökning, el och reparationer. Det är grundläg-
gande att du kan prioritera dina arbetsuppgifter och vara effektiv 
i det du gör. Vi värdesätter din personlighet och din förmåga att 
leverera. Du är en person som jobbar hårt och som tycker om 
att jobba. Självklart ställer du upp och hjälper dina kollegor.

Som kundmottagare hos oss är du ansiktet utåt och ger daglig 
service åt verkstadens kunder. Tillsammans med en kollega 
kommer ni arbeta med planering av arbeten i verkstaden, 
prissättning, reservdelsadministration, betalning, utlämning av 
färdiga bilar samt hantera förfrågningar över mail och telefon.
Du kommer vara länken mellan verkstan och kundmottagning 
vilket innebär konsten att kunna göra flera saker samtidigt. 
 
VEM ÄR DU?
Som person är du utåtriktad, serviceminded och ansvarstagande. 
I ditt arbete är du självgående och har lätt att kommunicera med 
människor i alla lägen. Vi arbetar med flera saker parallellt under 
vår arbetsdag och därför är det viktigt att du är stresstålig och 
noggrann i ditt arbetssätt. Du är van att arbeta administrativt med 
datorn som arbetsverktyg. Tidigare erfarenhet är meriterande.

Som säljare kommer du ha ett övergripande ansvar för 
försäljningen av Suzuki och BMW Premium selection. Vilket 
bl.a. innebär att bevaka konkurrensen, lager dagar, se till att 
presentationen är rätt, samt ansvara för marknadsföringen på 
hemsidan och i tidningar. Denna tjänst kräver en bra förhand-
lingsvana för att kunna identifiera kundernas behov och erbjuda 
rätt produkt. Till din hjälp finns det support internt. 

VEM ÄR DU?
Som person är du strukturerad och organiserad med tidigare 
erfarenhet av försäljning. Ditt arbete kommer att vara självstän-
digt och kommer kräva en stark drivkraft och vilja att utveckla 
både dig själv och försäljningen i Strömstad. Tjänsten innbär 
mycket ansvar och du har stora möjligheter att påverka din 
egen situation. Placerings ort är Strömstad.

STRÖMSTAD OCH 
UDDEVALLA SÖKER
MEKANIKER TILL SINA 
TEAM!

STRÖMSTAD OCH 
UDDEVALLA SÖKER 
SERVICEINRIKTADE 
KUNDMOTTAGARE!

STRÖMSTAD SÖKER 
EN DRIVEN OCH 
MÅLINRIKTAD SÄLJARE!

B-KÖRKORT ÄR ETT KRAV.    
SISTA ANSÖKNINGSDAG: 20 JANUARI
SKICKA DIN ANSÖKAN TILL jens@auto7h.se 
ANGE I ANSÖKAN VILKEN STAD DU ÖNSKAR ARBETA I.

B-KÖRKORT ÄR ETT KRAV.    
SISTA ANSÖKNINGSDAG: 20 JANUARI
SKICKA DIN ANSÖKAN TILL jens@auto7h.se 
ANGE I ANSÖKAN VILKEN STAD DU ÖNSKAR ARBETA I.

B-KÖRKORT ÄR ETT KRAV.    
SISTA ANSÖKNINGSDAG: 20 JANUARI
SKICKA DIN ANSÖKAN TILL magnus.paland@auto7h.se


